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รายงานการประชุมวิสามัญผู้ถือหุ้น คร้ังท่ี 1/2568  

บริษัท เซ็นทรัล รีเทล คอร์ปอเรช่ัน จ ากัด (มหาชน)  

วัน เวลา และ สถานท่ีประชุม 

ประชุมเม่ือ วัน พฤหัสบดี ท่ี  6  พฤศจิกายน  2568  เวลา 14.00  น. ในรูปแบบการประชุม ผ่านส่ืออิเล็กทรอนิกส์   

(E-  EGM)  ด้วยระบบ  IR PLUS  ซ่ึงให้บริการโดย บริษัท ออนไลน์ แอสเซ็ท จ ากัด  ซ่ึงเป็น ระบบท่ีได้มาตรฐานสอดคล้อง

ตามเง่ื อนไขและวิธีการท่ีก าหนดไว้ ตาม พระราชก าหนดว่าด้วยการประชุม ผ่านส่ืออิเล็กทรอนิกส์ พ.ศ. 2563  และประกาศ

กระทรวงดิจิทัลเพ่ือเศรษฐกิจและสังคม พ.ศ. 2563  เร่ืองมาตรฐานการรักษาความม่ันคงปลอดภัยของการประชุมผ่านส่ือ

อิเล็กทรอนิกส์ รวมท้ัง กฎหมาย  ข้อก าหนด หรือหลักเกณฑ์ต่าง ๆ ท่ีเก่ียวข้องกับ การประชุมผ่านส่ืออิเล็กทรอนิกส์  และ ได้

มีการบันทึกเสียงและภาพ ของการประชุม ตลอดระยะเวลาท่ีมีการถ่ายทอดการประชุมในรูปแบบอิเล็กทรอนิกส์  โดยถือว่า

ส านักงานแห่งใหญ่ เลขท่ี 22  ซอยสมคิด ถนนเพลินจิต แขวงลุมพินี เขตปทุมวัน กรุงเทพมหานคร เป็นสถานท่ีประชุม  

เร่ิมประชุม 

คุณ วีรมลล์ จงชาณสิทโธ ผู้ด าเนินการประชุม ได้ กล่าวต้อนรับผู้ถือหุ้นและผู้เข้าร่วมประชุม ท่ีเข้าร่วมการ ประชุม

วิ สามัญผู้ถือหุ้น คร้ังท่ี 1/2568  ของบริษัท เซ็นทรัล รีเทล คอร์ปอเรช่ัน จ ากัด (มหาชน ) (“บริษัทฯ”) และ แจ้ งให้ท่ีประชุม

ทราบ ว่า ณ วันก าหนดรายช่ือผู้ถือ หุ้น ท่ี มีสิทธิเข้าร่วมประชุม วิ สามัญผู้ถือหุ้น  คร้ังท่ี 1/2568  (Record Date ) ในวัน ท่ี   

2  ตุลาคม 2568  บริษัทฯ มีผู้ถือหุ้น  รวมท้ังส้ิน 21,983  ราย  

ส าหรับในการประชุม คร้ัง น้ี มีผู้ถือหุ้นเข้าร่วมประชุมด้วยตนเอง 25  ราย นับจ านวนหุ้นได้ 680,999  หุ้น และผู้รับ

มอบฉันทะเข้าร่วม ประชุม 1,344 ราย นับจ านวนหุ้นได้ 3,527,023,978  หุ้น รวมจ านวนผู้ถือหุ้นท่ีเข้าร่วมประชุมด้วย

ตนเองและผู้รับมอบฉันทะท้ังส้ิน 1,369  ราย นับรวมจ านวนหุ้นได้ท้ังส้ิน 3,527, 704, 977  หุ้น คิดเป็นร้อยละ  58.49 29  

ของจ านวนหุ้นท่ีจ าหน่ายได้แล้วท้ังหมด ของบริษัทฯ จ านวน 6,031,000 ,000  หุ้น ซ่ึงครบเป็นองค์ประชุมตามท่ีกฎหมาย

และข้อบังคับของบริษัทฯ ก าหนดแล้ว  

จากน้ันได้แนะน ากรรมการบริษัท ผู้บริหาร เลขานุการบริษัท และ ท่ีปรึกษาภายนอก  โดย มี ผู้เข้าร่วมประชุมดังน้ี   

1. ดร. ประสาร  ไตรรัตน์วรกุล  ประธานกรรมการ  

2.  ดร. ภากร  ปีตธวัชชัย  ประธานกรรมการอิสระ และประธานกรรมการบรรษัทภิบาลและ  

  การพัฒนาเพ่ือความย่ังยืน  

3. คุณปรารถนา  มงคลกุล  กรรมการอิสระ/ประธานกรรมการตรวจสอบ /กรรมการบรรษัท  

  ภิบาลและการพัฒนาเพ่ือความย่ังยืน  

4.  คุณสมพงษ์  ตันฑพาทย์  กรรมการอิสระ/กรรมการตรวจสอบ/กรรมการสรรหาและ  

  พิจารณาค่าตอบแทน  

5.  คุณครรชิต  บุนะจินดา  กรรมการอิสระ/ประธานกรรมการนโยบายความเส่ียง  

6.  ดร.  กอบศักด์ิ  ภูตระกูล  กรรมการอิสระ /กรรมการนโยบายความเส่ียง  

7. คุณพรรณสิรี  อมาตยกุล  กรรมการอิสระ/กรรมการตรวจสอบ  

8.  คุณรุ่งโรจน์  รังสิโยภาส  กรรมการ/ประธานกรรมการสรรหาและพิจารณาค่าตอบแทน/  

  ประธานกรรมการ Business Unit Advisory  Committee  

9.  ศ. ดร. สุทธิพันธ์  จิราธิวัฒน์  กรรมการ/กรรมการสรรหาและพิจารณาค่าตอบแทน  

10. คุณสุทธิลักษณ์  จิราธิวัฒน์  กรรมการ  
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11. คุณยุวดี  จิราธิวัฒน์  กรรมการ/กรรมการบริหาร /กรรมการ Business  Unit   

  Advisory  Committee  

12. คุณปริญญ์  จิราธิวัฒน์  กรรมการ/กรรมการนโยบายความเส่ียง  

13. คุณทศ  จิราธิวัฒน์  กรรมการ/ประธานกรรมการบริหาร/กรรมการสรรหาและ  

  พิจารณาค่าตอบแทน  

14. คุณพิชัย  จิราธิวัฒน์  กรรมการ/กรรมการบรรษัทภิบาลและการพัฒนาเพ่ือความย่ังยืน  

15. คุณสุกุลยา  เอ้ือวัฒนะสกุล  กรรมการ  

16. คุณสุทธิสาร  จิราธิวัฒน์  กรรมการ /กร รมการบริหาร /กรรมการนโยบายความเส่ียง/  

  ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร  

ผู้บริหารท่ีเข้าร่วมประชุม  

1. คุณปเนต  มหรรฆานุรักษ์  ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหารสายงานการเงิน  

2.  คุณรังสิรัชต์  พรสุธี  ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการสายงานนักลงทุนสัมพันธ์และสายงาน  

  การจัดการความเส่ียง  

3. คุณงามจิต  เกียรติธนาวิทย์  ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ  สายงานเลขานุการบริษัท  และการก ากับ  

  ดูแลกิจการ  และเลขานุการบริษัท  เป็นเลขานุการท่ีประชุม  

ท่ีปรึกษาภายนอกท่ีเข้าร่วมประชุม  

1. คุณภัทรพร  มิลิ นทสูต  ท่ีปรึกษากฎหมาย จาก บริษัท ส านักงานกฎหมาย แคปปิตอล จ ากัด  

2.  คุณวรวัสส์  วัสสา นนท์  ท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระจาก บริษัท อวานการ์ด แคปปิตอล จ ากัด  

3. คุณกชกร  อ าพรกล่ินแก้ว  ท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระจาก บริษัท อวานการ์ด แคปปิตอล จ ากัด  

ดร .ประสาร ไตรรัตน์วรกุล ประธานกรรมการบริษัท ท า หน้า ท่ี เป็นประธานใน ท่ี ประชุม (“ประธานฯ ”) ได้กล่าว

ขอบคุณผู้ถือหุ้นและผู้ เข้าร่วมประชุม ทุกท่าน ท่ี ได้เข้าร่วมประชุม วิ สามัญผู้ถือหุ้น คร้ังท่ี 1/2568  ของบริษัทฯ และ

มอบหมายให้  คุณงามจิต เกียรติธนาวิทย์  เลขานุการบริษัท  ช้ีแจงระเบียบ วิธี ปฏิบัติและข้อบังคับในการประชุม  

คุณงามจิต  เกียรติธนาวิทย์  แจ้งว่า ก่อนท่ีจะเข้าสู่ระเบียบวาระการประชุม  ขอเรียนให้ทราบว่า  การประชุมในคร้ังน้ี  

บริษัท ฯ จะด าเนินการ  เก็บ  ใช้  และเปิดเผยข้อมูลส่วนบุคคล  รวมไปถึงภาพน่ิง  เสียง  และภาพเคล่ือนไหวของผู้เข้าร่วม

ประชุม  เพ่ือการบันทึกและการจัดท ารายงานการประชุม  การบริหารจัดการการประชุม  เป็นต้น  และ ช้ีแจง ให้ทราบถึงระเบียบ

วิธี ปฏิบัติ และข้อบังคับในการประชุม ท้ังในส่วนการถามค าถาม การลงคะแนนเสียง การนับคะแนนเสียง จ านวนคะแนน

เสียงท่ีจะถือว่ามติได้รับการอนุมัติ และสิทธิของผู้ถือหุ้นในการประชุมคร้ังน้ี ให้แก่ผู้ถือหุ้นทุกท่านได้รับทราบ ดังต่อไปน้ี  

1. การออกเสียงลงคะแนนในท่ีประชุมผู้ถือหุ้น  ผู้ถือหุ้นทุกคนจะมีคะแนนเสียงเท่ากับจ านวนหุ้นท่ีตนถือ โดยให้

นับ 1 หุ้นต่อ 1 เสียง และส าหรับผู้ถือหุ้นคนใดมีส่วนได้เสียเป็นพิเศษในเร่ืองใด ไม่มีสิทธิออกเสียงลงคะแนนในเร่ืองน้ัน  

2.  การนับคะแนนเสียง  บริษัท ฯ จะน าคะแนนเสียงท่ี  “ไม่เห็นด้วย ” และ  “งดออกเสียง ” หักออกจากคะแนนเสียง

ท้ังหมดของผู้เข้าร่วมประชุมท่ีมีสิทธิออกเสียงลงคะแนน  และส่วนท่ีเหลือจะถือว่าเป็น  คะแนนเสียงเห็นด้วย  โดย ผู้ถือหุ้น

สามารถลงคะแนนเสียงผ่านระบบ  IR Plus ภายในเวลา  1 นาทีนับแต่เร่ิมเปิดระบบลงคะแนน  บริษัท ฯ จะปิดการลงคะแนนเม่ือ

ครบเวลาดังกล่าว  โดยมีวิธีการลงคะแนนดัง น้ี  

 เบ้ืองต้นระบบจะลงคะแนนเสียงเป็น  “เห็นด้วย ” ไว้ก่อนในทุก  ๆ วาระ  หากผู้ถือหุ้นต้องการลงคะแนนเสียง

เป็น  “ไม่เห็นด้วย ” หรือ  “งดออกเสียง ” ให้เลือกท่ีช่อง  “ไม่เห็นด้วย ” หรือ  “งดออกเสียง ” ในวาระน้ัน  ๆ จากน้ันกด  “ยืนยัน ” 
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ระบบจะเปล่ียนแปลงผลการลงคะแนนให้ทันที  หรือหากไม่ประสงค์ท่ีจะเปล่ียนแปลงผลคะแนนให้กด  “ยกเลิก ” ระบบจะยัง

คงไว้ซ่ึงผลการลงคะแนนเดิมก่อนหน้า ท้ังน้ี ผู้ ถือหุ้นหรือผู้รับมอบฉันทะท่ีลงทะเบียนเข้าร่วมประชุม และไม่ได้ลงคะแนน

เสียงภายในเวลาท่ีก าหนด ระบบจะถือว่า เป็นการลงมติเห็นด้วย  

 การนับคะแนนในวาระท่ี 1 ให้ถือคะแนนเสียงไม่น้อยกว่า 3 ใน 4  ของจ านวนเสียงท้ังหมดของผู้ถือหุ้นซ่ึงมา

ประชุม และมีสิทธิออกเสียงลงคะแนน โดยจะไม่นับคะแนนเสียงของผู้ถือหุ้นท่ีมีส่วนได้เสียเป็นฐานในการนับคะแนน ตาม

รายละเอียดท่ีปรากฎตามข้อบังคับของบริษัท ข้อ 57   

 ส าหรับ ผู้ถือหุ้นท่ีส่งหนังสือมอบฉันทะล่วงหน้ามายังบริษัทฯ บริษัทฯ ได้ลงคะแนนตามความประสงค์ของ  

ผู้ถือหุ้นเรียบร้อยแล้ว  

3. การ สอบ ถาม หรือแสดงความคิดเห็น  ก่อนออกเสียงลงคะแนน ประธานในท่ีประชุมจะเปิดโอกาสให้ผู้ ถือหุ้นได้

สอบถามหรือแสดงความคิดเห็นในท่ีประชุม  และบริษัท ฯ จะด าเนินการช้ีแจงในระยะเวลาท่ีเหมาะสม  

ส าหรับผู้ถือหุ้น หรือผู้รับมอบฉันทะ ท่ีต้องการถามค าถาม ให้ กดปุ่มรูปเคร่ืองหมายค าถาม  และ พิมพ์ค าถาม

ให้ตรงกับวาร ะ  โดยบริษัท ฯ จะอ่านค าถามและตอบค าถามเรียงตามล าดับ  หรือ กรณีท่ีต้องการถามค าถามด้วยตนเอง ให้

กดปุ่ม Video Conference  พิมพ์ค าถามท่ีต้องการถาม  และระบุด้านหลังค าถามว่า “ต้องการถามด้วยตนเอง” และกด

ปุ่มยืนยัน เพ่ือรอเจ้าหน้าท่ีอนุมัติ เม่ือถึงล าดับ ค าถามของท่าน เจ้าหน้าท่ีจะแจ้งให้ท่านเปิดไมค์และกล้อง โดยขอให้ท่านแจ้ง

ช่ือ นามสกุล และระบุว่าเป็นผู้ถือหุ้นหรือผู้รับมอบฉันทะก่อนจะถามค าถาม  

 ในกรณีท่ีท่านไม่สามารถส่ือสารผ่านกล้องและไมค์ได้ เจ้าหน้าท่ีของบริษัทฯ จะอ่านค าถามแทนท่าน หรือใน

กรณีท่ีถามไม่ตรงกับท่ีได้ แจ้ง ไว้ บริษัท ฯ ขอสงวนสิทธ์ิ ไปตอบค าถามของท่านในภายหลัง  ท้ังน้ี ขอความกรุณาให้ผู้ถือหุ้น

ถามคนละไม่เกิน 1 ค าถาม เพ่ือเปิดโอกาสให้ผู้ถือหุ้นท่านอ่ืนได้แสดงความคิดเห็น  

 บริษัทฯ จะด าเนินการประชุม โดยใช้ภาษาไทยเป็นหลัก  ส าหรับผู้ถือหุ้นท่ีไม่ได้ใช้ภาษาไทยเป็นหลัก  เจ้าหน้าท่ีจะ

ถามค าถาม ในห้องประชุมแทนท่านและส่งค าตอบให้ท่านทางช่องทาง ถาม -ตอบ ในภายหลัง  กรณีผู้ถือหุ้นมีค าถามเก่ียวกับ

ระบบการประชุม กรุณาโทร.  02 - 022 - 6200  กด 2 

วาระท่ี 1 พิจารณา อนุมัติรายการท่ีเก่ียวโยงกันและรายการจ าหน่ายไปซ่ึงสินทรัพย์ท่ีเก่ียวข้องกับธุรกิจ

ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต 

ประธานฯ  ขอให้  คุณสุทธิสาร  จิราธิวัฒน์  ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร  และ คุณปเนต  มหรรฆานุรักษ์  ประธาน

เจ้าหน้าท่ีบริหารสายงานการเงิน  เป็นผู้น าเสนอรายละเอียดต่อท่ีประชุมผู้ถือหุ้นในวาระน้ี  

1. ธุรกิจของบริษัทฯ และแนวโน้มการเติบโต  

คุณสุทธิสาร  จิราธิวัฒน์  ช้ีแจงต่อท่ีประชุมว่า ปัจจุบันบริษัทฯ ด าเนินธุรกิจใน  3 ประเทศ ได้แก่ ประเทศไทย 

(สัดส่วนรายได้  ร้อยละ  73) ประเทศเวียดนาม (สัดส่วนรายได้ ร้อยละ  20 ) และ ประเทศอิตาลี (สัดส่วนรายได้  ร้อยละ  7)  

โดยบริษัทฯ ได้ประเมินทิศทางกลยุทธ์ของบริษั ทฯ  มาอย่างต่อเน่ือง และได้ตัดสินใจมุ่งเน้นขยายธุรกิจในประเทศไทย 

ประเทศ เวียดนาม และภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงใต้ ซ่ึงเป็นตลาดท่ีมีศักยภาพในการเติบโตสูง เม่ือพิจารณาจากปัจจัย

ดังต่อไปน้ี  

(1) การเติบโตของ GDP ท่ีสูงกว่าของประเทศ ไทย และ ประเทศ เวียดนาม ท่ี ร้อยละ  2.0  และ ร้อยละ  5.4  เม่ือ

เทียบกับประเทศอิตาลี ท่ี ร้อยละ  0 .7 

(2)  การเติบโต ธุรกิจค้าปลีกออฟไลน์  ท่ีสูงกว่าของประเทศ ไทย และ ประเทศ เวียดนาม ท่ี ร้อยละ  4.6 และ  

ร้อยละ  4.9  เม่ือเทียบกับประเทศอิตาลี ท่ี ร้อยละ  2.3 

(3)  การเติบโตของจ านวนนักท่องเท่ียว ท่ีสูงกว่าของ ประเทศ ไทย และ ประเทศ เวียดนาม ท่ี ร้อยละ  11.5 และ  

ร้อยละ  16.4  เม่ือเทียบกับประเทศอิตาลี ท่ี ร้อยละ  6.9  
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2.  กลยุทธ์ของบริษัทฯ จะมุ่งเน้นการเติบโตในตลาดท่ีมีศักยภาพการเติบโตสูง และ สามารถสร้างประโยชน์

ร่วมกันได้ (Synergy )  

จาก ทิศทาง การเติบโต ดังกล่าว กลยุทธ์ของบริษัทฯ ในปัจจุบัน คือ  

(1) การมุ่งเน้นการจัดสรรเงินทุนและบุคลากรไปยังประเทศไทยและประเทศเวียดนาม ซ่ึงเป็นตลาด หลัก ของ

บริษัทฯ พร้อมท้ังอาจพิจารณาขยายธุรกิจไปยังตลาดอ่ืน ใน ภูมิภาค อาเซียน  

- ส าหรับประเทศไทย บริษัทฯ มีร้านค้าและศูนย์การค้ามากกว่า 3,000  สาขา ครอบคลุม 62  จังหวัด

ท่ัวประเทศ  ซ่ึงบริษัทฯ พร้อมเดินหน้าอย่างเต็มท่ีใน การลงทุนและขยายสาขา ใหม่ เพ่ือให้ครอบคลุม

พ้ืนท่ีมากข้ึน และ การยกระดับประสิทธิภาพของสาขา ท่ีมีอยู่ใน ปัจจุบัน ให้ทันสมัย ตอบโจทย์ผู้บริโภค 

และสามารถแข่งขันได้  รวมท้ัง พัฒนา ศักยภาพ ของ ระบบ เทคโนโลยีสารสนเทศ (Information 

Technology : IT)  ซ่ึงมีอยู่ในหลายแพลตฟอร์มของแต่ละ หน่วยธุรกิจ ( Business U nit) ด้วยการ

มุ่งเน้ นการ รวมเทคโนโลยีแพลตฟอร์มให้เป็นหน่ึงเดียว (One Tech Platform) เพ่ือ สร้าง ความ

คล่องตัวและตอบสนอง การเติบโตของธุรกิจออนไลน์ให้มากข้ึน โดยเฉพาะ การใช้ เทคโนโลยี 

(Artificial Intelligence : AI )  ท่ีมีความส าคัญมากส าหรับการประกอบธุรกิจ นอกจากน้ี บริษัทฯ 

จะน าฐานข้อมูล  Big Data  ท่ีมีฐาน ข้อมูลของ สมาชิก ใน ประเทศไทยและ ประเทศ เวียดนามกว่า 26  

ล้านคน  มา รวบรวม ประมวล และใช้ประโยชน์ เพ่ือ เสริม สร้างยอดขาย ของบริษัทฯ ให้ เจริญเติบโต

ย่ิงข้ึน  

- ในส่วนของประ เทศเวียดนาม บริษัทฯ มีจ านวนร้านค้าและศูนย์การค้ามากกว่า 300  สาขา 

ครอบคลุม 26  จังหวัดจาก 34  จังหวัดท่ัวประเทศ ปัจจุบัน บริษัทฯ ถือเป็นผู้น า ด้านธุรกิจ ค้าปลีก

ต่างชาติรายใหญ่ท่ีสุดใน ประเทศ เวียดนาม โดยเป็นอันดับหน่ึงในด้านไฮเปอร์มาร์เก็ตและ Family 

Mall ดังน้ัน เพ่ือต่อยอดความแข็ งแกร่งต่อไป บริษัทฯ จึงมุ่ง เน้นท่ีจะจัดสรรผู้บริหารและเงิน

ลงทุนในประเทศเวียดนาม ใน การ ปรับปรุงสาขา ท่ีมีอยู่เดิม ท่ีได้เปิดด าเนินการในประเทศเวียดนาม มา

มาก กว่า 10 ปีแล้ว  และ เร่ง การ เพ่ิมจ านวนสาขาใหม่ ให้ครอบคลุมประเทศเวียดนามมากย่ิงข้ึน  

- อย่างไรก็ตาม การขยายสาขาในเอเชี ยตะวันออกเฉียงใต้ก็เป็น ส่ิง ส าคัญ ท่ีบริษัทฯ ก าลังพิจารณา

อยู่และ บริษัทฯ จะใช้กลยุทธ์ เหล่าน้ีเข้าไป ลงทุน ขยายสาขา เม่ือมีโอกาสท่ีเหมาะสมในอนาคต  

- ขณะท่ีประเทศอิตาลีและประเทศอ่ืนในยุโรป มีแนวโน้มการเติบโตทางเศรษฐกิจและศักยภาพการ

เติบโตของตลาดค้าปลีกอยู่ในระดับ ท่ี ช้ากว่า ตลาดในเอเชียตะวันออกเฉียงใต้  บวกกับ ข้อจ ากัดใน

ด้าน ความคล่องตัวและการบริหารจัดการ ของบริษัทฯ  ใน ยุโรป บริษัทฯ จึงไม่มีแผนจะขยายธุรกิจใน

ประเทศอิตาลีหรือประเทศอ่ืนในยุโรปในขณะน้ี โดยปัจจุบัน บริษัทฯ ได้รับประโยช น์จากการด าเนิน

ธุรกิจในประเทศอิตาลีใน ด้านการแลกเปล่ียนองค์กรความรู้ การขยายเครือข่ายทางธุรกิจกับ  

แบรนด์ช้ันน าในต่างประ เทศ  เช่น กลุ่ม Prada กลุ่ม Gucci เป็นท่ีเรียบร้อยแล้ว  และได้น าความรู้

เหล่าน้ีมาใช้ในการสร้างและบริหารจัดการห้างสรรพสินค้าของบริษัทฯ เช่น เซ็นทรัลชิดลม  ท่ีมี

ร้านค้าของแบรนด์ช้ันน าเหล่าน้ี  

(2)  การแสวงหาโอกาสในการเสริมความแข็งแกร่งให้แก่ฐานะการเงินของบริษัทฯ และเพ่ิมผลตอบแทนด้วย

เงินปันผลให้แก่ผู้ถือหุ้นผ่าน การแปลงสินทรัพย์ให้เป็นเงินสด  (Asset Monetization ) โดยเฉพาะอย่าง

ย่ิงในช่วงท่ีเศรษฐกิจมีความไม่แน่นอน  

3.  ท่ีมาและภาพรวมของธุรกรรม  

คุณปเนต  มหรรฆานุรักษ์  ช้ีแจงเพ่ิมเติมต่อท่ีประชุมว่า บริษัทฯ ได้รับข้อเสนอจากบริษัท ห้างเซ็นทรัลดีพาท

เมนท์สโตร์ จ ากัด (“ HCDS ”) ซ่ึงเป็นผู้ถือหุ้นรายใหญ่ของบริษัทฯ และเป็นผู้ประกอบกิจการห้ างสรรพสินค้าท่ีมีเครือข่ายท่ี

ใหญ่ท่ีสุดในยุโรป โดย ธุรกรรมมีมูลค่าอยู่ท่ีประมาณ  391 ล้านยูโร  หรือประมาณ  14,700  ล้านบาท  โดยมีข้อเสนอซ่ึงมี

รายละเอียดท่ีส าคัญ  ดังน้ี  
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(1) เสนอซ้ือกิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต ของ  La  Rinascente S.p.A. โดยการซ้ือหุ้นท้ังหมด  (ร้อยละ  

100  ของหุ้นท่ีออกและจ าหน่ายได้แล้วท้ังหมด ) ของ  CRC Holland B.V . ซ่ึงเป็นบริษัทย่อยของ  

บริษัทฯ  และถือหุ้นท้ังหมดในกลุ่มบริษัทท่ีประกอบธุรกิจห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  ในประเทศอิตาลี  

(“กิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต ”) จากบริษัทฯ  ท่ีมูลค่าเท่ากับ  250  ล้านยูโร  (หรือประมาณ  9,400  

ล้านบาท ) และ  

(2)  รับโอนสัญญาเงินกู้ผู้ถือหุ้น  (Shareholder Loan) ท่ีบริษัทฯ  ให้กู้แก่  La Rinascente S.p.A. ท่ีราคา

เท่ากับยอดเงินต้นและดอกเบ้ียค้างจ่ายของ สัญญาเงินกู้ผู้ถือหุ้น ดังกล่าว  โดย  ณ  วันท่ี  30  มิถุนายน  

2568  ยอดอยู่ท่ี  141 ล้านยูโร  หรือ ประมาณ  5,300 ล้านบาท  ท้ัง น้ี จ านวนเงิน ท่ี จะได้รับ จะข้ึนอยู่กับ

จ านวน เงินต้น และดอกเบ้ียค้างจ่าย  ณ วันท่ีบริษัท ฯ ท าธุรกรรมเสร็จสมบูรณ์  

((1) – (2) รวมกันเรียกว่า  “ธุรกรรม”) 

4.  ประโยชน์ของธุรกรรมต่อบริษัทฯ และผู้ถือหุ้นของบริษัทฯ  

โดยเม่ือบริษัทฯ  ได้รับข้อเสนอดังกล่าว  ผู้บริหาร  คณะกรรมการตรวจสอบ  และคณะกรรมการ  (ไม่รวม

กรรมการท่ีมีส่วนได้เสีย ) ของบริษัทฯ  รวมถึงท่ีปรึกษาทางการเงิน  และท่ีปรึกษากฎหมายของบริษัทฯ  ได้ มี การพิจารณา

ข้อเสนออย่างรอบคอบ  โดยค านึงถึงประโยชน์สูงสุดของบริษัทฯ  และผู้ถือหุ้นเป็นส าคัญ  โดยประโยชน์ของธุรกรรมมี

ดังต่อไปน้ี  

(1) ธุ รกรรม ดังกล่าว สอดคล้องกับกลยุทธ์ และนโยบาย ของบริษัทฯ  ท่ีจะ เปล่ียนมา มุ่งเน้นการเติบโตในตลาด

ท่ีมีศักยภาพการเติบโตสูง  และ สามารถสร้างประโยชน์ร่วมกันได้  (Synergy ) 

- ธุรกรรมจะ ช่ว ย เพ่ิมประสิทธิภาพของบริษัทฯ  ในการบริหารจัดการ  เวลา  บุคลากร เงินทุน  และ

ทรัพยากรอ่ืน  ๆ เพ่ือเร่งผลักดันธุรกิจในประเทศไทยและประเทศเวียดนาม  เพ่ือสนับสนุนแผนการ

ขยายธุรกิจตามท่ีคุณสุทธิสาร  จิราธิวัฒน์  ได้กล่าวไว้ก่อนหน้าน้ี  ซ่ึงจะ ช่วย สร้างมูลค่าเพ่ิม ให้ แก่ผู้

ถือหุ้น  

(2)  ราคาซ้ือขาย กิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต มีความเหมาะสม  และให้ผลตอบแทนกับบริษัทฯ  ใน

ระดับสูงทันที   

- บริษัทฯ  และท่ีปรึกษาทางการเงินพิจารณาว่า  ราคาซ้ือขายกิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต อยู่ใน

ระดับท่ีเหมาะสม  โดยสูงกว่ามูลค่ายุติธรรมท่ีได้จากวิธีอัตราส่วน  P/E และ  EV/EBITDA เม่ือ เทียบ

กับบริษัทค้าปลีกในยุโรปและประเทศพัฒนาแล้ว  ท่ีมีลักษณะธุรกิจใกล้เคียงกับ กิจการ

ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  

- นอกจากน้ี  ราคาซ้ือขายกิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต สูงกว่ามูลค่ายุติธรรมท่ีท่ีปรึกษาทางการ

เงิน อิสระ ประเมินไว้ ด้วยวิธี DCF ซ่ึง อยู่ระหว่างประมาณ  228 -239  ล้านยูโร  ซ่ึง สะท้อนว่าราคา

ขายคร้ังน้ีมีความเหมาะสม  และเป็นประโยชน์ต่อบริษัทฯ  และผู้ถือหุ้น  

- นอกจากน้ี  ราคาซ้ือขายกิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต สูงกว่าต้นทุนการลงทุนของบริษัทฯ  โดย

ในปี  2561  ท่ี บริษัทฯ  ได้ซ้ือกิจการ ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต เข้ามาในกลุ่มผ่านการปรับโครงสร้าง  

(Restructuring) เพ่ือเตรียมความพร้อมส าหรับการ  IPO โดยมีต้นทุนอยู่ท่ีประมาณ  26  ล้านยูโร  

ซ่ึงราคาขายท่ี  250  ล้านยูโร  ท าให้ธุรกรรมน้ีมี ก าไรจากการจ าหน่ายสินทรัพย์  (C apital G ain )  

เฉล่ียท่ี ร้อยละ 38  ต่อปี  (เม่ือเทียบกับต้นทุน ) ตามงบการเงินเฉพาะกิจการของบริษัทฯ ซ่ึงเป็น

ผลตอบแทนท่ี ดีส าหรับบริษัทฯ  เทียบกับการลงทุนอ่ืน  ๆ ของบริษัทฯ  
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(3)  แผนการใช้เงินสดสุทธิภายหลังจากการหักภาษีมีความเหมาะสม  โดยจะเสริมความแข็งแกร่งของสถานะ

ทางการเงินของบริษัทฯ  และให้ผลตอบแทนกับผู้ถือหุ้นทันที  ดังน้ี  

- คณะกรรมการ บริษัท ได้พิจารณาหลักการจัดสรรเงิน สดสุทธิ ท่ีได้รับจากธุรกรรมน้ีอย่างรอบคอบ  

โดยในส่วนของเงินช าระหน้ีประมาณ  5 ,300  ล้านบาท  (Debt Portion) บริษัทฯ  จะน าไปช าระคืน

เงินกู้ยืม กับสถาบันการเงินของบริษัทฯ  โดยการช าระคืนดังกล่าวจะช่วยลดต้นทุนทางการเงินและ

ภาระหน้ีสิน  เสริมความแข็งแกร่งของโครงสร้างเงินทุน  ซ่ึงจะเพ่ิมศักยภาพในการกู้ยืมเพ่ือ

สนับสนุนการเติบโตของธุรกิจในอนาคต  

- ใน ส่วนท่ีเหลือซ่ึงเป็นเงินรับช าระค่าหุ้น  บริษัทฯ มีแผนจะจ่ายคืนให้ผู้ถือหุ้นในรูปแบบเงินปันผล

พิเศษรวมประมาณ  7,700  ล้านบาท  หรือคิดเป็น อัตรา ประมาณ  1.28  บาทต่อหุ้น  ซ่ึงสะท้อนความ

ต้ังใจของบริษัทฯ  ในการสร้างมูลค่าและผลตอบแทนให้แก่ผู้ถือหุ้นทันทีจากธุรกรรมคร้ังน้ี  

(4)  HCDS เป็นผู้ซ้ือท่ีให้ความแน่นอนในการ ท าธุรกรรม ส าเร็จ สูง  

HCDS  เป็นผู้ประกอบกิจการห้างสรรพสินค้าท่ีมี ความเช่ียวชาญในการ บริหารกิจการห้างสรรพสินค้า

ในภูมิภาคยุโรปมายาวนาน  อีกท้ังเป็นหน่ึงในผู้ด าเนินธุรกิจเพียงไม่ก่ีรายท่ีมีความสนใจเข้าซ้ือกิจการ

ประเภทน้ีในภูมิภาคยุโรปในช่วงหลายปีท่ีผ่านมา  นอกจากน้ี  HCDS ยังมีความพร้อมด้านเงินลงทุนเพ่ือ

เข้าซ้ือกิจการทันทีหลังท่ีบริษัทฯ  ได้รับอนุมัติจากท่ีประชุมผู้ถือหุ้น  โดยไม่มีเง่ือนไขส าคัญอ่ืน  ๆ เพ่ิมเติม  

ส่งผลให้การท า ธุรกรรม ในคร้ังน้ีมี โอกาส ส าเร็จ สูง และเป็นประโยชน์สูงสุดต่อบริษัทฯ  และผู้ถือหุ้น  

ท้ังน้ี ภายหลังจากท่ีประชุมอนุมัติแล้ว บริษัทฯ คาดว่าธุรกรรมดังกล่าวจะแล้วเสร็จ ภายในส้ินปีน้ี  และ

หลังจากน้ั นจะด าเนินการ  ดังน้ี  

- คณะกรรมการ บริษัท จะพิจารณาอนุมัติการจ่ายเงินปันผลพิเศษ คร้ังท่ี 1 ประมาณ 4,200  ล้านบาท  ซ่ึง

คาดว่า จะเกิดข้ึน ภายในเดือนธันวาคมน้ี และ  

- บริษัทฯ จะด าเนินการให้ท่ีประชุมสามัญผู้ถือหุ้นประจ าปี 2569  อนุมัติการจ่ายเงินปันผลพิเศษ คร้ังท่ี 2 

ประมาณ 3,500  ล้านบาท พร้อมกับการจ่ายเงินปันผลประจ าปี ในช่วงเดือนเมษายนในปีหน้า  

ในการน้ี  คุณปเนต  มหรรฆานุรักษ์  ขอให้ท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระจาก  บริษัท  อวานการ์ด  แคปปิตอล  จ ากัด  

เป็นผู้ช้ีแจงรายละเอียดของความเห็นของท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระต่อท่ีประชุมผู้ถือหุ้นในวาระน้ี  

ความเห็นของท่ีปรึกษา  คุณกชกร อ าพรกล่ินแก้ว ท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระ จาก  บริษัท  อวานการ์ด  แคปปิตอล   

ทางการเงินอิสระ  จ ากัด  ช้ีแจงต่อท่ีประชุม  ดังน้ี  

ข้อดีของการเข้าท ารายการ  

(1) บริษัทฯ จะได้รับเงินสดจากการเข้าท าธุรกรรม เพ่ือลดภาระหน้ีสินและจัดสรรเงินปันผลแก่

ผู้ถือหุ้น  

- สามารถน าเงินสดจากการเข้าท าธุรกรรมไปช าระคืนเงินกู้ยืมสถาบันการเงินประมาณ 

5,300  ล้านบาท  เพ่ือลดภาระหน้ีสินและดอกเบ้ีย   

- ส่งผลให้อัตราส่วนหน้ีสินท่ีมีภาระดอกเบ้ียสุทธิ (ไม่รวมหน้ีสินตามสัญญาเช่า) ต่อ

ส่วนของผู้ถือหุ้น ณ วันท่ี 30  มิถุนายน 2568  ลดลงจาก 1.19 เท่า เป็นประมาณ 1.13 เท่า  

- อัตราส่วนหน้ีสินท่ีมีภาระดอกเบ้ียสุทธิ (รวมหน้ีสินตามสัญญาเช่า) ต่อส่วนของ  

ผู้ถือหุ้น ณ วันท่ี 30  มิถุนายน 2568  ลดลงจาก 2.00  เท่า เหลือประมาณ 1.67  เท่า  

- ธุรกรรมน้ี จะช่วยเสริมสร้างความม่ันคงทางการเงินและลดต้นทุนทางการเงินใน

ระยะยาว และเพ่ิมวงเงินกู้ยืมส าหรับการขยายธุรกิจในอนาคตของบริษัทฯ  
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- อีกท้ัง สามารถน าเงินสดจากการเข้าท าธุรกรรม ประมาณ 7,700  ล้านบาท  

(ภายหลังหักภาษี) จัดสรรเป็นเงินปันผลพิเศษให้แก่ผู้ถือหุ้นประมาณ 1.28  บาทต่อ

หุ้น ซ่ึงสร้างผลตอบแทนโดยทันทีให้แก่ผู้ถือหุ้น  

(2)  บริษัทฯ สามารถมุ่งเน้นขยายธุรกิจในตลาดท่ีมีศักยภาพสูง ได้แก่ ประเทศไทยและประเทศ

เวียดนาม  

- มุ่งเน้นใช้ทรัพยากรในการขยายธุรกิจในตลาดท่ีมีศักยภาพสูง ได้แก่ ประเทศไทยและ

ประเทศ เวียดนาม ซ่ึงเป็นแหล่งรายได้หลักของบริษัทฯ  

- บริษัทฯ มีแผนลงทุนเชิงรุกและขยายธุรกิจในท้ัง 2 ประเทศอย่างต่อเน่ืองในช่วง 3 ปี

ข้างหน้า ดังน้ัน ธุรกรรมดังกล่าวจึงเป็นก้าวส าคัญในการใช้ทรัพยากรอย่างมี

ประสิทธิภาพเพ่ือสนับสนุนการเติบโตระยะยาวตามแผนกลยุทธ์ของบริษัทฯ  

(3)  เป็นการจ าหน่ายสินทรัพย์ท่ีให้อัตราผลตอบแทนท่ีสูง  

- สร้างอัตราผลตอบแทนในระดับสูง เฉล่ีย ท่ีประมาณร้อยละ 38 ต่อปี เม่ือเทียบกับต้นทุน

ท่ีลงทุนในปี 2561 ท่ี 25 .67 ล้าน ยูโร  ตามงบการเงินเฉพาะกิจการของบริษัทฯ  เม่ือ

พิจารณาจาก ราคาขายท่ีจ านวน 250 .00  ล้านยูโร  

ข้อเสียของการเข้าท ารายการ  

(1) สูญเสียโอกาสในการสร้างผลตอบแทนจากสินทรัพย์ในยุโรป  

- แม้กิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเตจะมีอัตราก าไรสุทธิท่ีสูง (ร้อยละ 5.44  ในปี 

2567 ) เม่ือเทียบกับบริษัทฯ โดยรวม (ร้อยละ 3.29  ในปี 2567 ) ท้ังน้ีเน่ืองจากธุรกิจ

กลุ่มฟู้ดและกลุ่มฮาร์ดไลน์ของบริษัทฯ มีอัตราก าไรสุทธิต ่ากว่าธุรกิจกลุ่มแฟช่ัน  

แต่อย่างไรก็ตาม กิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเซนเต ก็คิดเป็นสัดส่วนเพียงร้อยละ 

7.2  ของรายได้รวม และร้อยละ 11.3 ของก าไรสุทธิรวมของบริษัทฯ  

- อัตราก าไรสุทธิของบริษัทฯ เสมือนภายหลังการท าธุรกรรม ( ส าหรับ รอบ 12 เดือน  

ส้ินสุด ณ 30  มิ ถุนา ยน  2568 ) จะลดลงจากร้อยละ 3.12 เป็นร้อยละ 2.97   

- ท้ังน้ี ตลาดค้าปลีกใน ประเทศ อิตาลีเติบโตต ่ากว่าเม่ือเทียบกับ เอเชียตะวันออกเฉียงใต้  

โดยเฉพาะ ประเทศ ไทยและ ประเทศ เวียดนาม ซ่ึงเป็นตลาดหลักท่ีบริษัทฯ มุ่งขยาย

ธุรกิจเพ่ือการเติบโตระยะยาวอย่างย่ังยืน  

- อย่างไรก็ดี บริษัทฯ ยังคงมีสิทธิในการพิจารณาลงทุนในยุโรปในอนาคตได้ตามปกติ 

โดยไม่ได้ถูกจ ากัดหรือห้ามไว้แต่อย่างใด  

(2)  ภาระภาษีก าไรจากการจ าหน่ายสินทรัพย์ ( Capital Gain Tax)  

- บริษัทฯ จะมีภาระภาษีท่ีเกิดจากก าไรจากการจ าหน่ายสินทรัพย์ ( Capital Gain 

Tax) โดยคาดว่าภาระภาษีจะอยู่ท่ีประมาณ 1,684 .09  ล้านบาท  

- ส่งผลกระทบโดยตรงต่อจ านวนเงินสดสุทธิท่ีจะได้รับจากธุรกรรมคร้ังน้ี  

ข้อดีของการเข้าท ารายการกับบุคคลท่ีเก่ียวโยงกันเม่ือเทียบกับบุคคลภายนอก  

(1) เพ่ิมความแน่นอนในการด าเนินการและเง่ือนไขการท าธุรกรรม  

- การขายกิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเตให้แก่ HCDS ซ่ึงเป็นผู้ถือหุ้นใหญ่และ

ผู้ประกอบการห้างสรรพสินค้ารายส าคัญในยุโรป มีประสบการณ์และเครือข่ายการ

ด าเนินงานในหลายประเทศในยุโรป ช่วยเพ่ิมความแน่นอนในการด าเนินธุรกรรม ท้ัง
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ในด้านการเจรจา เง่ือนไข และระยะเวลาการด าเนินธุรกรรม เน่ืองจากท้ังสองฝ่ายมี

ความเข้าใจธุรกิจร่วมกันอยู่แล้ว  

- เง่ือนไขส าคัญเพียงข้อเดียวคือ ต้องได้รับอนุมัติจากท่ีประชุมผู้ถือหุ้นไม่น้อยกว่า 3  

ใน 4  ของผู้ถือหุ้นท่ีมาประชุมและมีสิทธิออกเสียงและไม่มีส่วนได้เสีย  

- บริษัทฯ และ  La Rinascente S.p.A. ยังคงความเป็นพันธมิตรทางธุรกิจ เช่น สิทธิ

ประโยชน์ส าหรับลูกค้า การจัดกิจกรรมร่วมกัน การแลกเปล่ียนองค์ความรู้ ตลอดจน

ความร่วมมืออ่ืนในอนาคต  

ข้อเสียของการเข้าท ารายการกับบุคคลท่ีเก่ียวโยงกันเม่ือเทียบกับบุคคลภายนอก  

(1) ต้องขออนุมัติจากท่ีประชุมผู้ถือหุ้น ตามท่ี ประกาศคณะกรรมการก ากับตลาดทุน  ท่ี  ทจ . 

21/2551  เร่ือง  หลักเกณฑ์ในการท ารายการท่ีเก่ียวโยงกัน  (รวมท้ังท่ีได้แก้ไขเพ่ิมเติม ) 

และประกาศคณะกรรมการตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย  เร่ือง  การเปิดเผยข้อมูลและ

การปฏิบัติการของบริษัทจดทะเบียนในรายการท่ีเก่ียวโยงกัน  พ .ศ . 2546  (รวมท้ังท่ีได้

แก้ไขเพ่ิมเติม ) ก าหนด  

- เป็นธุรกรรมท่ีเข้าข่ายรายการท่ีเก่ียวโยงกัน บริษัทฯ จึงต้องขออนุมัติจากท่ีประชุมผู้

ถือหุ้น ด้วยคะแนนเสียงไม่น้อยกว่า 3 ใน 4  ของผู้ถือหุ้นท่ีมาประชุมและมีสิทธิออก

เสียงและไม่มีส่วนได้เสีย  

- ต้องเปิดเผยข้อมูลต่อตลาดหลักทรัพย์ แห่งประเทศไทย  และแต่งต้ังท่ีปรึกษาทางการ

เงินอิสระเพ่ือจัดท าความเห็น  

- กระบวนการดังกล่าวก่อให้เกิดค่าใช้จ่ายเพ่ิมเติม แต่เป็นไปเพ่ือความโปร่งใสและ

ความเป็นธรรมต่อผู้ถือหุ้นทุกฝ่าย  

ความเส่ียงก่อนเข้าท ารายการ  

(1) ความเส่ียงจากการท่ีไม่ได้รับอนุมัติจากท่ีประชุมผู้ถือหุ้น  

- การพิจารณาอนุมัติรายการท่ีเก่ียวโยงกันและรายการจ าหน่ายไปซ่ึงสินทรัพย์ท่ี

เก่ียวข้องกับธุรกิจห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต ต้องได้รับมติจากท่ีประชุมวิสามัญผู้

ถือหุ้น ด้วยคะแนนเสียงไม่น้อยกว่า 3 ใน 4  ของผู้ถือหุ้นท่ีมาประชุม และมีสิทธิออก

เสียงและไม่มีส่วนได้เสีย  

- หากไม่ได้รับอนุมัติ บริษัทฯ จะไม่สามารถด าเนินธุรกรรมดังกล่าวได้  

ความเส่ียง หลังเข้าท ารายการ  

(1) ความเส่ียงจากความผันผวนของอัตราแลกเปล่ียน  

- บริษัทฯ จะได้รับเงินเป็นสกุลยูโร หากอัตราแลกเปล่ียนผันผวนระหว่างวันโอนหุ้นกับ

วันแปลงค่าเงิน เงินบาทท่ีได้รับจริงอาจคลาดเคล่ือนจากท่ีคาดการณ์ไว้  

- ส่งผลต่อผลตอบแทนและเงินสดสุทธิท่ีจะได้รับจากธุรกรรม  

(2)  ความเส่ียงจากการพ่ึงพาตลาดในประเทศและภูมิภาคเอเชียมากข้ึน  

- การขายห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเตท าให้บริษัทฯ มุ่งโฟกัสเชิงกลยุทธ์ท่ีภูมิภาคเอเชีย 

โดยเฉพาะ ประเทศ ไทยและ ประเทศ เวียดนาม ซ่ึงเป็นตลาดหลักในอนาคต  

- เพ่ิมความเส่ียงจากการกระจุกตัวทางภูมิศาสตร์ หากเกิดวิกฤตเศรษฐกิจ นโยบาย

รัฐ หรือปัจจัยลบในภูมิภาคดังกล่าว  
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- ท้ังน้ี ตลาดเอเชียมีศักยภาพเติบโตสูง ดังน้ัน แม้พอร์ตธุรกิจของบริษัทฯ จะกระจุก

ตัวมากข้ึน แต่การเน้นตลาดท่ีเติบโตโดดเด่นถือเป็นการใช้ทรัพยากรอย่างมี

ประสิทธิภาพ เพ่ือสร้างผลตอบแทนระยะยาวอย่างย่ังยืน  

ความสมเหตุสมผลและประโยชน์ของการท ารายการ  

(1) ความเหมาะสมด้านราคา  

- ราคาเข้าท ารายการ ท่ี  250.00 ล้านยูโร  สูงกว่า มูลค่ายุติธรร มซ่ึงค านวณ โดยวิธี  

DCF  ซ่ึง อยู่ท่ี 228.18 ถึง  239.23 ล้านยูโร  

(2)  ความสมเหตุสมผลของการ เข้า ท ารายการ  

- บริษัทฯ สามารถน าเงินสดท่ีได้รับจากการเข้าท าธุรกรรมไปช าระคืนหน้ีเงินกู้ยืม เพ่ือ

ลดต้นทุนทางการเงินและอัตราหน้ีสินต่อทุน ส่งผลให้ฐานะการเงินม่ันคงย่ิงข้ึน และ

ช่วยเพ่ิมวงเงินกู้ยืมส าหรับการขยายธุรกิจในอนาคต อีกท้ังสามารถจัดสรรเป็นเงิน

ปันผลพิเศษให้แก่ผู้ถือหุ้น  

- บริษัทฯ สามารถมุ่งลงทุนและขยายธุรกิจในประเทศไทยและประเทศเวียดนามท่ีมี

ศักยภาพในการเติบโตสูง ท้ัง GDP และตลาดค้าปลีก  

- บริษัทฯ สามารถ สร้างอัตราผลตอบแทนในระดับสูง เฉล่ีย ท่ีประมาณร้อยละ 38 ต่อปี 

เม่ือเทียบกับต้นทุนท่ีเข้าลงทุนในปี 2561 ตามงบการเงินเฉพาะกิจการของบริษัทฯ  

- การจ าหน่ายกิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเตให้แก่ HCDS ซ่ึงเป็นผู้ถือหุ้นใหญ่

ของบริษัทฯ ถือเป็นธุรกรรมท่ีมีความแน่นอน โดยมีเง่ือนไขเพียงต้องได้รับมติผู้ถือ

หุ้นไม่น้อยกว่า 3 ใน 4 ของผู้ถือหุ้นท่ีมาประชุมและมีสิทธิออกเสียงและไม่มีส่วนได้

เสีย  

อย่างไรก็ตาม ผู้ถือหุ้นควรพิจารณา ปัจจัย ดังต่อไปน้ี  

- บริษัทฯ อาจสูญเสียโอกาสสร้างผลตอบแทนจากตลาดยุโรป แต่ด้วยสัดส่วนผลการ

ด าเนินงานท่ีไม่สูง จึงไม่มีผลกระทบอย่างมีนัยส าคัญ  

- บริษัทฯ ต้องช าระภาษีจากการขายสินทรัพย์ ท าให้เงินสดสุทธิท่ีจะได้รับจากธุรกรรม

ลดลง  

- การได้รับเงินเป็นสกุลยูโรอาจท าให้มูลค่าเงินบาทคลาดเคล่ือนหากอัตราแลกเปล่ียน

ผันผวน  

- การมุ่งเน้นธุรกิจในเอเชีย โดยเฉพาะ ประเทศ ไทยและ ประเทศ เวียดนาม อาจเพ่ิมความ

เส่ียงด้านการ กระจุกตัวทางภูมิภาค  หากเกิดปัจจัยลบ  อย่างไรก็ดี  ตลาดเอเชียยังมี

ศักยภาพเติบโตสูงกว่ายุโรป  จึงเป็นการใช้ทรัพยากรเพ่ือสร้างผลตอบแทนระยะยาว

อย่างเหมาะสม  

ท่ีปรึกษาทางการเงิน อิสระ ได้พิจารณาแล้วมีความเห็นว่า การเข้าท ารายการมีความเหมาะสม

ด้านราคา  เน่ืองจากราคาเข้าท าธุรกรรมสูงกว่ามูลค่ายุติธรรม  รวมถึงประโยชน์และความ

สมเหตุสมผลของรายการได้ผ่านการพิจารณาแล้วว่ามีความเหมาะสม  และเป็นประโยชน์ต่อ

บริษัทฯ  และผู้ถือหุ้นในระยะยาว  
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ความเห็นของ คณะกรรมการบริษัท (ซ่ึงไม่รวมกรรมการท่ีมีส่วนได้เสีย) ได้พิจารณาแล้วมีความเห็นว่า การ  

คณะกรรมการ  เข้าท า ธุรกรรมดังกล่าวมีความเหมาะสม สมเหตุสมผล และเป็นไปเพ่ือประโยชน์สูงสุดของ

บริษัทฯ และผู้ถือหุ้นของบริษัทฯ โดยผลตอบแทนจากการเข้าท าธุรกรรมมีความเหมาะสมและ

สมเหตุสมผล กล่าวคือ  

(1) ธุรกรรมดังกล่าวสอดคล้องกับกลยุทธ์และนโยบายของบริษัทฯ ในปัจจุบัน ท่ีมุ่งเน้นขยาย

การลงทุนในภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงใต้ซ่ึงเป็นตลาดท่ีมีศักยภาพในการเติบโตสูง 

และ  

(2)  ราคาซ้ือขาย ของ กิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเ ต สอดคล้องกับช่วงราคายุติธรรมท่ี

บริษัทฯ และปรึกษาทางการเงินประเมินซ่ึงเป็นไปตามวิธีการประเมินมูลค่าหุ้นด้วยวิธี

ต่างๆ ท่ีเป็นท่ียอมรับโดยท่ัวไป  และให้ผลตอบแทนสูงเม่ือเทียบกับต้นทุนของบริษัทฯ  

(3)  นอกจากน้ี บริษัทฯ จะสามารถน าเงินสดท่ีได้รับ  

- ไปช าระคืนเงินกู้ยืมจากสถาบันการเงิน ซ่ึงจะช่วยลดต้นทุนทางการเงินและภาระ

หน้ีสิน เสริมความแข็งแกร่งของโครงสร้างเงินทุน ซ่ึงจะเพ่ิมศักยภาพในการกู้ยืม

เพ่ือสนับสนุนการเติบโตของธุรกิจในอนาคต และ  

- สร้างมูลค่าเพ่ิมและผลตอบแทนให้กับผู้ถือหุ้นของบริษัทฯ ด้วยการจ่ายเงินปันผล  

ท้ังน้ี  ไม่มีกรรมการตรวจสอบท่านใดมีความเห็นแตกต่างจากความเห็นของท่ีประชุม

คณะกรรมการบริษัท  

จึงเห็นควรเสนอให้ท่ีประชุมผู้ถือหุ้นพิจารณาอนุมัติรายการท่ีเก่ียวโยงกันและรายการจ าหน่าย

ไปซ่ึงสินทรัพย์ท่ีเก่ียวข้องกับธุรกิจห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  และอนุมัติการมอบหมายให้

ประธานเจ้า หน้า ท่ีบริหาร  และ/หรือ บุคคลท่ีได้รับมอบอ านาจจากบุคคลดังกล่าว มีอ านาจ

ด าเนินการใด ๆ ท่ีจ าเป็นและเก่ียวข้องกับการเข้าท าธุรกร รม ภายใต้ขอบเขตของธุรกรรม ตามท่ี

เสนอไปข้างต้น  

จากน้ัน ประธานฯ ได้เปิดโอกาสให้ผู้ถือหุ้นซักถามหรือแสดงความคิดเห็นเก่ียวกับวาระน้ี โดยผู้ถือหุ้นมี

ประเด็น สอบถามดังน้ี  

ผู้ถือหุ้น คุณ วันชัย  เลิศศรีจตุพร  ผู้รับมอบฉันทะจากสมาคมส่งเสริมผู้ลงทุนไทย  สอบถามว่า  ในเชิง  

กลยุทธ์  การท่ีธุรกิจห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  ยังคงรักษาระดับยอดขายได้ในระดับใกล้เคียง

กัน  ตลอด  3 ปีท่ีผ่านมา  แสดงว่ากิจการยังมีศักยภาพสูง  ได้มีการพิจารณาความคุ้มค่าในการ

ถือครองต่อเทียบกับการขายให้  HCDS หรือไม่  โดยเฉพาะเม่ือพิจารณา ผลตอบแทนจากการ

ลงทุน  (Return on Investment : ROI ) ระยะยาวในยุโรป  

ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร  กล่าวขอบคุณ คุณ วันชัย  เลิศศรีจตุพร  ผู้รับมอบฉันทะจากสมาคมส่งเสริมผู้ลงทุนไทย  และ  

สายงานการเงิน  แจ้งว่า เน่ืองจาก แนวโน้มการเติบโตของอิตาลี จะต ่ากว่าประเทศไทยและประเทศเวียดนาม 

บริษัทฯ  จึง พิจารณาการขาย กิจการ ห้างสรรพสินค้า รีนาเชนเต โดยรอบด้าน  กล่าวคือ  

(1) ด้าน กระแส เงินสด  

- บริษัทฯ ถือหุ้นใน กิจการ ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต มา เป็นเวลา นานแต่ไม่เคยได้รับเงิน

ปันผลจาก กิจการ ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  และไม่มีแนวโน้มท่ีจะได้รับเงินปันผล ใน

ระยะ เวลาอันใกล้ นอกจากน้ี หากได้รับเงิน ปันผล มา  ภา ษีท่ีต้องจ่ายจากการได้รับเงิน

ปันผลจะสูงกว่า ภาษีก าไรจากการ จ าหน่าย สินทรัพย์  (Capital Gain  Tax ) จาก การ

เข้าท า ธุรกรรมคร้ังน้ี  
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- บริษัทฯ มีการลงทุนใน กิจการ ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต ไปแล้วประมาณ 6,000 ล้าน

บาท โดย แบ่งเป็นเงินลงทุนในหุ้น ประมาณ  26 ล้านยูโร และการให้เงินกู้ ของผู้ถือหุ้น

ประมาณ  140 ล้านยูโร  โดยท่ี กิจการ ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต ไม่มีความสามารถท่ีจะ

คืนเงินกู้ดังกล่าวได้ใ นระยะเวลาอันใกล้  

- การท าธุรกรรมในคร้ังน้ี จะท าให้บริษัทฯ ได้รับกระแสเงินสดในทันที โดยมี ส่วนเพ่ิม

กว่า 9,000 ล้านบาท  เทียบกับเงินลงทุนของบริษัทฯ   

(2)  ด้านงบก าไรขาดทุน  

- การท าธุรกรรมคร้ังน้ีจะท าให้บริษัทฯ ได้ ก าไรทันที  โดยในงบการเงินเฉพาะกิจการ ของ

บริษัทฯ จะ มี ก าไรจากการจ าหน่ายสินทรัพย์  (Capital Gain )  เฉล่ียท่ี ร้อยละ   

37  - 38 ต่อปี  (เม่ือเทียบกับต้นทุน ) ซ่ึงเป็นผลตอบแทนท่ี ดี ส าหรับ บริษัทฯ เทียบกับ

โอกาสการลงทุนอ่ืน  ๆ ของ บริษัทฯ และในงบการเงินรวม ของบริษัทฯ  จะ มี ก าไรจาก

การจ าหน่ายสินทรัพย์ เฉล่ียท่ี ร้อยละ 26  – 27 ต่อปี  

จากเหตุผลข้างต้น จึงมองว่าข้ อเสนอน้ีเป็นข้ อเสนอท่ี ดีและ เหมาะสม และการขาย กิจการ

ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต จะท าให้บริษัทฯ ได้รับประโยชน์มากกว่าการถือหุ้น ในกิจการ ต่อไป  

ผู้ถือหุ้น คุณ วันชัย  เลิศศรีจตุพร  ผู้รับมอบฉันทะจากสมาคมส่งเสริมผู้ลงทุนไทย  สอบถามว่า  มีการ

ก า หนด  Indemnity Clause ในสัญญาซ้ือขาย  เพ่ือป้องกันไม่ให้ มี ภาระย้อนหลัง  เช่น  ภาษี

หรือคดีความ ท่ีอาจกลับมาท่ี บริษัทฯ  ภายหลังการขายหรือไม่  และ คดีภาษีและข้อพิพาททาง

กฎหมายท่ียังอยู่ระหว่างด า เนินการในอิตาลี  บริษัทมีการตกลงในสัญญา ซ้ือขายคร้ังน้ีอย่างไร  

เพ่ือให้ม่ันใจว่าภาระย้อนหลังเหล่าน้ีจะไม่ย้อนกลับมาท่ี บริษัทฯ  หลังการขายธุรกิจน้ี ให้ แก่  

HCDS  

ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร  ภายหลังจาก การขาย กิจการ ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  บริษัทฯ จะไม่มีความรับผิดใดๆ เก่ียวกับ  

สายงานการเงิน  ภาษีหรือคดีความ ของ ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต อีกต่อไป  ความรับผิดของบริษัทฯ  จะมีเฉพาะ

ในกรณีท่ีบริษัทฯ  ผิดสัญญาซ้ือขายหุ้นหรือค ารับรองและรับประกันของผู้ขายท่ีได้ให้ไว้ใน

สัญญาซ้ือขายหุ้น  ซ่ึงครอบคลุมเพียง  (1) การรับประกันข้ันพ้ืนฐาน  (Fundamental 

Warranty) เช่น  เร่ืองความเป็นเจ้าของและสถานะของหุ้น  รวมถึงอ านาจในการเข้าท าสัญญา

ซ้ือขายหุ้นของบริษัทฯ  และ  (2) การรับประกันนอกเหนือจากการรับประกันข้ันพ้ืนฐาน  (Non -

fundamental Warranty) เช่น  ความถูกต้องของงบการเงินซ่ึงใช้เป็นฐานในการก าหนด

ราคาซ้ือขายหุ้น  

ผู้ถือหุ้น คุณ วันชัย  เลิศศรีจตุพร  ผู้รับมอบฉันทะจากสมาคมส่งเสริมผู้ลงทุนไทย  สอบถามว่า  มีการ

ประเมินความเส่ียงจากการตีความภาษีโดยหน่วยงานของอิตาลีเพ่ิมเติมหรือไม่  เช่น  ภาษีจาก

ก าไร  ขายหุ้นหรือภาษีซ ้าซ้อน  (D ouble Taxation) และมีแผนรองรับอย่างไร  หากเกิด

เหตุการณ์ ดังกล่าว  

ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร  บริษัทฯ  ศึกษากฎหมายด้านภาษี ของประเทศท่ีเก่ียวข้องท้ังหมด ซ่ึงรวมถึงประเทศอิตาลี  

สายงานการเงิน  ประเทศเนเธอร์แลนด์  และประเทศไทย  และปฏิบัติตาม กฎเกณฑ์ ทางภาษีท่ีเก่ียวข้องกับการท า

ธุรกรรม อย่างครบถ้วน  จึงมองว่าไม่มีความเส่ียง ใน ด้านน้ี  

ผู้ถือหุ้น คุณ วันชัย  เลิศศรีจตุพร  ผู้รับมอบฉันทะจากสมาคมส่งเสริมผู้ลงทุนไทย  สอบถามว่า  การ

เปล่ียนวิธีรับรู้รายได้ตาม  OIC 34 ท า ให้รายได้ดูเหมือนลดลงกว่าคร่ึง  ท้ังท่ียอดขายจริงอาจ

ไม่ได้ลดลงอย่า ง มีนัยส าคัญ  อยากทราบตัวเลขยอดขายและ  Gross Revenue ปี  2567  ก่อน

ปรับเปล่ียน มาตรฐานการบัญชี  เพ่ือให้ผู้ถือหุ้นเข้าใจแนวโน้มรายได้ท่ีแท้จริงของธุรกิจ

ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  ว่ายังมีการเติบโต  ต่อเน่ืองหรือไม่  
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ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร  มาตรฐานการบัญชี  OIC 34 เป็นไปในทิศทางเดียวกัน กับ มาตรฐานการบัญชี  TFRS  ท่ีบริษัทฯ  

สายงานการเงิน  ใช้ กับงบการเงินรวม ของบริษัทฯ ท่ีเปิดเผยต่อผู้ถือหุ้นทุกปี  

 นอกจากน้ี  การปรับมาตรฐานการบัญชี  OIC 34 ไม่ได้มีผลกระทบต่อวิธีการประเมินมูลค่าหุ้น

ของธุรกิจ ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต ท่ีบริษัทฯ  และ ท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระ ใช้  เน่ืองจาก

บริษัทฯ  และ ท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระ ได้ใช้ผลประกอบการของกิจการห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต

ตาม มาตรฐานการบัญชี  TFRS ซ่ึงเป็น มาตรฐานการบัญชี เดียวกันกับของ บริษัทฯ  ท่ีใช้ท า  

งบการเงินรวม อยู่แล้ว  

 โดยเม่ือพิจารณารายได้รวมจากการขายและการให้บริการก่อนปรับมาตรฐานการบัญชี

ดังกล่าว  ของ CRC Rinascente S.p.A.  ส าหรับ ปี 2566 และ 2567 จะอยู่ท่ี 751 และ 749 

ล้านยูโร ตามล าดับ และรายได้รวม (Gross Revenue) ส าหรับ ปี 2566 และ 2567 จะอยู่ท่ี 

891 และ 89 2 ล้านยูโร ตามล าดับ ซ่ึงสะท้อ น ศักยภาพในการเติบโตท่ีจ ากัดของตลาดประเทศ

อิตาลี  

ผู้ถือหุ้น คุณ วันชัย  เลิศศรีจตุพร  ผู้รับมอบฉันทะจากสมาคมส่งเสริมผู้ลงทุนไทย  สอบถามว่า  อยากให้

บริษัทฯ หรือท่ีปรึกษาช่วยเปิดเผยรายละเอียดเพ่ิมเติมว่า สมมติ ฐ านหลักท่ีใช้ในแบบจ าลอง 

การค านวณ มูลค่าปัจจุบันสุทธิของกระแสเงินสด ( Discounted Cash Flow : DCF ) คืออะไร  

เช่น ต้นทุนทางการเงินถัวเฉล่ียถ่วงน ้าหนัก  (Weighted Average Cost of Capital:  

W ACC ) และอัตราการเติบโตของรายได้ และ ถ้าสมมติฐานเหล่าน้ีเปล่ียนไป  +/- ร้อยละ 10 

มูลค่ากิจการจะเปล่ียนไปเท่าไหร่ เพ่ือให้ผู้ถือหุ้นสามารถเข้าใจ ความอ่อนไหวของการประเมิน

มูลค่าและ การประเมิน ความเส่ียง ได้ อย่าง รอบด้าน  

ท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระ  ผู้ถือหุ้นสามารถพิจารณารายละเอียดได้ ใน รายงานความเห็นของท่ีปรึกษาทางการเงินอิสระ

เก่ียวกับรายการท่ีเก่ียวโยงกันและรายการจ าหน่ายไปซ่ึงสินทรัพย์ท่ีเก่ียวข้องกับธุรกิจ

ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  โดย ใน หน้า 4 - 14 ( สมมติฐานรายได้ ) ของรายงาน จะแสดง

สมมติฐาน รายได้ โดย รายได้จากการขาย สินค้า ประกอบด้วย 1) รายได้จากการขายออฟไลน์  2) 

รายได้จากการขายออนไลน์  และ  3) รายได้จากสาขา ODEON ซ่ึงคาดว่าจะมีก าหนดเปิด

ด าเนินงานต้ังแต่ส้ินสุดไตรมาสท่ี 3 ในปี 2570 โดยมี สมมติฐานประมาณ การ รายได้ ว่า มี อัตรา

เติบโตเฉล่ียร้อยละ 2.45 ต่อปี โดยอ้างอิงจากข้อมูลการคาดการณ์การเติบโตของตลาด  

ค้าปลีก ( retail market) ในประเทศอิตาลีจากแหล่งข้อมูลของ Euromonitor  

 โดยการวิเคราะห์ความอ่อนไหวจะพิจารณา ปัจจัยท่ีเปล่ียนแปลง ต่างๆ ประกอบไปด้วย  อัตรา

การเติบโตระยะยาว ( Terminal Growth)  ของ ห้างสรรพสินค้า รีนาเชนเต  และ ต้นทุนทางการ

เงินถัวเฉล่ียถ่วงน ้าหนัก ( WACC)  ซ่ึง อยู่ท่ี +/ -  ร้อยละ 3  โดยสามารถพิจารณา วิธี การ

ค านวณ WACC ได้ในหน้า 4 -28 (การค านวณหาต้นทุนทางการเงินถัวเฉล่ียถ่วงน ้าหนัก  

(WACC) )  ของรายงาน  ซ่ึง ค านวณ WACC ได้ เท่ากับร้อยละ 9.96  

 ท้ังน้ี ผู้ถือหุ้นสามารถ พิจารณาข้อมูลเพ่ิม เติมเก่ียวกับ การวิเคราะห์ความอ่อนไหว ได้ ใน  

หน้า 4 - 3 1 (การวิเคราะห์ความอ่อนไหวของมูลค่าส่วนของผู้ถือหุ้นของกิจการ

ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต ) ของรายงาน  และ ข้อมูล สมมติฐานต่าง ๆ ในส่วนท่ี 4 (ความ

เหมาะสมด้านราคา ) ของรายงาน  

ผู้ถือหุ้น คุณสมบูรณ์  เอ้ือมอารีวงศ์  ผู้ถือหุ้น สอบถามว่า  มีการ จัดประมูลเพ่ือขายห้าง รีนาเชนเต น้ี

หรือไม่  เพ่ือให้ได้ราคาท่ีดีข้ึน ถ้ามี ผลการประมูลเป็นอย่างไร ถ้าไม่มี เหตุ ใดจึงไม่ท า  หรือมีการ

ติดต่อห้างอ่ืน  ๆ ในอิตาลีท่ีใหญ่กว่าหรือเล็กกว่า หรือห้างอ่ืน  ๆ ซ่ึงอาจเป็นคู่แข่งท้ังในไทย

และในระดับโลกให้มาซ้ือหรือไม่ ถ้ามี มีใครสนใจหรือใครปฏิเสธ ถ้าไม่ได้ติดต่อ เหตุผลใดจึงไม่

ติดต่อ เช่น กรณีห้างเทสโก้ของอังกฤษ ท่ีขายใน เอเชียตะวันออกเฉียงใต้ ก็ใช้วิธีการประมูล  
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ประธานเจ้าหน้าท่ีบริหาร  การซ้ือขายกิจการท าได้ 2 วิธี คือ การเปิดประมูล  (Auction)  หรือการ หารือ กันระหว่างผู้ซ้ือ  

สายงานการเงิน  ผู้ขาย โดยตรง  (Bilateral ) ซ่ึงแต่ละวิธีจะมีข้อดีและข้อเสียแตกต่างกัน  

 การประมูลมีข้อเสีย  คือ  ใช้ระยะเวลาด าเนินการนาน ต้องเปิดเผยข้อมูล ให้กับหลายฝ่ายทราบ

เพ่ือท าการประมูล  อาจมีการร่ัวไหลของข้อมูล ไปยัง บุคคลท่ี บริษัทฯ ไม่อยากให้ทราบข้อมูลน้ัน 

และ หาก มีการร่ัวไหลของข้อมูลไปยังพนักงานของบริษัทฯ อาจ ท าให้พนักงาน เกิดความกังวล  

ส่งผลกระทบต่อธุรกิจ  

 อย่างไรก็ตาม ธุรกรรมดังกล่าวเร่ิมจากการท่ี  HCDS ได้ส่งข้อเสนอซ้ือกิจการดังกล่าวมาให้แก่

บริษัทฯ และ บริษัทฯ  ได้ พิจารณา วิธีการ ท้ังสองแล้ว เห็นว่า  1) เน่ืองจากบริษัทฯ  ประกอบ ธุรกิจใน

ทวีป ยุโรปมานาน  ท าให้ ทราบ  Dynamic ของผู้เล่นในยุโรป  และทราบว่าผู้ท่ีมีความต้องการซ้ือ

ธุรกิจห้าง สรรพสินค้า ในยุโรป น้ัน แทบไม่มี  2) ในการลงทุน อ่ืนๆ ท่ี บริษัทฯ พิจารณาอยู่ในปัจจุบัน  

ใช้วิธีการหารือกันระหว่างผู้ซ้ือผู้ขายโดยตรง แทบท้ังหมด  ธุรกรรมในคร้ังน้ีจึงไม่ต่างกับธุรกรรม

ท่ีบริษัทฯ ท ากับบุคคลอ่ืนแต่อย่างใด  และ 3) ข้อเสนอของ HCDS เป็น ข้อเสนอท่ีดี มี ราคาท่ี

เหมาะสมและยุติธรรม  ไม่มีภาระผูกพัน ต่อบริษัทฯ นอกเหนือไปจากการให้ค ารับรองและรับประกัน

แบบพ้ืนฐาน  และ สามารถ ท าธุรกรรม การซ้ือขาย ให้เสร็จสมบูรณ์ได้เร็ว กว่าการเปิดประมูล  

เม่ือ ไม่มีผู้ใดซักถาม เพ่ิมเติม  ดังน้ัน ประธานฯ จึงขอให้ท่ีประชุมออกเสียงลงคะแนน  

 

มติท่ีประชุม ท่ีประชุมมีมติ อนุมัติ รายการท่ีเก่ียวโยงกันและรายการจ าหน่ายไปซ่ึงสินทรัพย์ท่ีเก่ียวข้องกับธุรกิจ

ห้างสรรพสินค้ารีนาเชนเต  และอนุมัติการ มอบอ านาจท่ีเก่ียวข้อง ด้วย คะแนนเสียงไม่น้อยกว่า  3 ใน  4  ของ

จ านวนเสียงท้ังหมดของผู้ถือหุ้นท่ีมาประชุมและมีสิทธิออกเสียงลงคะแนน  และไม่นับคะแนนเสียงของผู้ถือ

หุ้นท่ีมีส่วนได้เสียเป็นฐานในการนับคะแนน  ดังน้ี  

มติ 
จ านวนเสียง  

(1 หุ้น = 1 เสียง) 

ร้อยละของจ านวนเสียงท้ังหมด

ของผู้ถือหุ้นซ่ึงมาประชุม  และมีสิทธิ

ออกเสียงลงคะแนน  

เห็นด้วย  3,159,952,199  89.5750  

ไม่เห็นด้วย  367,264,277  10.4108  

งดออกเสียง  500,101  0.0142  

รวมจ านวนเสียง  3,527,716,577  100.0000  

หมายเหตุ:  HCDS ซ่ึงเป็นผู้ถือหุ้นร้อยละ 35 .06  ของจ านวนหุ้นท้ังหมดของบริษัทฯ และเป็นผู้เข้าท าธุรกรรมกับ  

บริษัทฯ ในคร้ังน้ี ถือเป็นผู้ถือหุ้นท่ีมีส่วนได้เสียซ่ึงไม่มีสิทธิออกเสียงลงคะแนนในวาระน้ี  และไม่ได้เข้าร่วม

ประชุม  ซ่ึงในขณะท่ีพิจารณาลงคะแนนเสียง มีผู้ถือหุ้นเข้าร่วมประชุม ท่ีมาด้วยตนเองและรับมอบฉันทะ

เพ่ิมข้ึนจากเม่ือเร่ิม เปิดประชุม 3 ราย รายละเอียดดังน้ี ผู้ถือหุ้นเข้าร่วมประชุมท่ีมาด้วยตนเองและรับมอบ

ฉันทะท้ังหมด 1,372 ราย รวมจ านวน 3,527,716,577 หุ้น หรือคิดเป็นร้อยละ  58.4931 ของจ านวนหุ้นท่ี

จ าหน่ายได้ท้ังหมด 
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วาระท่ี 2  พิจารณาเร่ืองอ่ืน ๆ (ถ้ามี)  

ประธานฯ ได้แจ้งต่อ ท่ีประชุม ว่า ได้ด าเนินการประชุมมาครบทุกระเบียบวาระแล้ว และสอบถามผู้ถือหุ้นว่ามี

ข้อซักถามหรือ จะเสนอให้ท่ีประชุมพิจารณา เร่ืองใด อีก หรือไม่  ท้ังน้ี ไม่มีผู้ถือหุ้น ซักถามหรือ เสนอเร่ืองอ่ืนต่อท่ีประชุม และ

บริษัทฯ ได้ตอบข้อซักถามจากผู้ถือหุ้นอย่างครบถ้วนในทุกค าถามแล้ว  จากน้ัน ประธานฯ ได้กล่าว ขอขอบคุณ ผู้ถือหุ้น และ

ผู้มีเกียรติทุกท่านท่ีได้สละเวลาเข้าร่วมประชุมผ่านส่ืออิเล็กทรอนิกส์ในคร้ังน้ี  และกล่าวปิดการประชุมในเวล า 15.05  น.  

 

-ลงนาม - 

(ดร . ประสาร ไตรรัตน์วรกุล )  

ประธานกรรมการ  

-ลงนาม - 

               (นาง งามจิต เกียรติธนาวิทย์)  

ผู้ช่วยกรรมการผู้จัดการ  

สายงานเลขานุการบริษัท และการก ากับดูแลกิจการ

และเลขานุการบริษัท  


